sl

Standortagentur

L

ADVENTURE"

Businessplanwettbewerb Tirol
growing your business

Liebe adventure X Teilnehmerinnen und Teilnehmer,

der Businessplan ist erst der Anfang. Um angehende Jungunternehmerlnnen
auf die Herausforderungen der Selbststandigkeit vorzubereiten, wollen

wir im Rahmen der adventure X Alumni Akademie einige der wichtigsten
Themen naher beleuchten:

Buroorganisaton/Buroablaufe & Praxiswissen Steuerrecht
Die richtigen internen Strukturen zu schaffen, die administrativen Ablaufe
zu planen wird oft vernachlassigt. In diesem Bereich stecken jedoch groRe
Chancen und Risiken fur den Unternehmer. Dieser Workshop vermittelt die
wesentlichen Schritte fur einen erfolgreichen Start.

Akquisition — Marktbearbeitung & Verkauf

Die Entwicklung oder Scharfung der eigenen Argumentationsstrategie steht
hier im Vordergrund. Zur optimalen Umsetzung der Ergebnisse bzw. Anpassung
der Strategie bietet die adventure X Akademie auch einen Follow-up-Termin.

Unternehmensprasentation bei Banken und Investoren
Dieser Workshop beantwortet Fragen wie , Welche Unterlagen will meine Bank
sehen? - Wie bekomme ich die besten Konditionen? -Welche Bereiche sind
verhandelbar?” und stellt die wesentlichen Werkzeuge der Unternehmens-
prasentation sowie die relevanten finanztechnischen Zusammenhange vor.

Finanzierung von A-Z

Neben den Grundlagen der Finanzierung und Fordersystematik werden auch
die Unternehmensfinanzierung aus Bankensicht sowie die Sicht des Investors
gezeigt. Die Austria Wirtschaftsservice GmbH (AWS), Forschungsforderungs-
gesellschaft (FFG) und das Land Tirol stellen ihre Forderprogramme vor. Nach
Voranmeldung ist auch ein personliches Beratungsgesprach moglich (siehe
Anmeldung). Ein Start-Up-Unternehmen berichtet von seinen Erfahrungen,
ein Investor gibt wertvolle Praxis-Tipps.
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30. SEPTEMBER 2011 /

CAST Grundungszentrum GmbH,
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 —12.00 Uhr
Praxiswissen Steuerrecht
+ Steuerliche Rechte und Pflichten bei
Unternehmensgrindung
+ Wahl der Rechtsform und Rechnungswesen
+ Steuerbeginstigungen - speziell fir Neugrinder
+ Basiswissen: Einkommen-, Kérperschaft-
und Umsatzsteuer
» Basiswissen: Sozialversicherung
» Der Steuerkalender: Laufend einzuhaltende Fristen
und Steuererklarungen
Referent: MMag. Christoph Heugenhauser,
KPMG Austria GmbH

13.00 — 17.00 Uhr
Workshop Buroorganisation/Buroablaufe
,Richtig starten mit den richtigen Werkzeugen*®
+ Beleg-Ablagesysteme, laufendes Rechnungs-/
Mahn-/Zahlungswesen
» Erlduterung zu Stundensatz- und Rabatt-kalkulation
(basierend auf einer vollstandigen Saldenliste)
* Beziehungsaufbau mit Bank/Kunde/Lieferant
+ Dienstleister und Dienstleistungen — was braucht
das junge Unternehmen wirklich?
+ Basiswissen Zeit- und Mitarbeitermanagement
*Jeder Teilnehmer erhalt
eine CD mit den Basisvorlagen!
Referent: Mag. Anja Denifle,
Vertriebsberatung Denifle

14. OKTOBER 2011 /

CAST Grundungszentrum GmbH,
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 — 16.00 Uhr
Prasentation des eigenen Unternehmens
bei Banken und Investoren

+ Die wesentlichen Kennzahlen des Unternehmens
« Das Unternehmen aus Sicht einer Bank oder
eines Investors

+ Die Unternehmensprasentation

+ Umgang mit Unterlagen & Prasentationswerkzeugen

+ ,Fallen” die man meiden sollte

+ Wesentliche Faktoren in der Vorbereitung
Jeder Workshop Teilnehmer erhalt
Unterlagen und Checklisten fiir den
eigenen Gebrauch.

Referent: Ing. Bruno Walter, Pratto Consulting GmbH

19. OKTOBER 2011

V.~

CAST Grindungszentrum GmbH,
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 —16.00 Uhr
Workshop Akquisition —
Marktbearbeitung & Verkauf —
PRODUKTE
» Grundlagen der strategischen Gesprachsfuhrung
« Akquisitionstechnik

(direkte und indirekte Methoden)
« Argumentationstechnik

(Einsatz im Gesprach, bzw. in Mails, Angeboten etc.)
» Umgang mit Widerstanden und Gegenargumenten
« Nutzenorientierte Prasentation von Produkten
« Preisprasentation und Verhandlungstechnik

Achtung!

o begrenzte Teilnehmerzahl!

Referent: Harald Denifle,
Vertriebsberatung Denifle

20. OKTOBER 2011 /%

CAST Grandungszentrum GmbH,
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 —16.00 Uhr
Workshop Akquisition -
Marktbearbeitung & Verkauf —
DIENSTLEISTUNGEN
« Grundlagen der strategischen Gesprachsfihrung
« Akquisitionstechnik
(direkte und indirekte Methoden)
+ Argumentationstechnik
(Einsatz im Gesprach, bzw. in Mails, Angeboten etc.)
+ Umgang mit Widerstanden und Gegenargumenten
« Nutzenorientierte Prasentation von
Dienstleistungen
« Preisprasentation und Verhandlungstechnik
Achtung!
o begrenzte Teilnehmerzahl!
Referent: Harald Denifle,
Vertriebsberatung Denifle

04. NOVEMBER 2011 /

Standortagentur Tirol,
Ing.-Etzel-StraRe 17, 6020 Innsbruck

Finanzierung von A - Z

08.30 — 09.00 Uhr
BegrtiRung & Systematik und Formen einer Finanzierung
Mag. Christian Mathes, CAST

09.00 —10.00 Uhr
Unternehmensfinanzierung aus Bankensicht
Mag. Markus Gramman, Hypo Tirol Bank AG

10.15 — 11.45 Uhr

Forderprogramme fir Unternehmensgrindungen
AWS - Austria Wirtschaftsservice GmbH,

Ing. Mag. Karl Schiller

FFG - Forschungsforderungsgesellschaft,

DI Stefan Kreppel MBA

und Amt der Tiroler Landesregierung —
Sachgebiet Wirtschaftsforderung,

Werner Draschl

12.00 - 13.00 Uhr

Eigenkapitalfinanzierung

» Erfahrungsbericht eines Start-Up Unternehmens
+ Die Sicht des Investors

14.00 — 16.00 Uhr
Individuelle Beratungsgesprache
Achtung!
o Voranmeldung erforderlich!

1B.JANNER2012 M

CAST Grundungszentrum GmbH,
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

14.00 — 18.00 Uhr

Follow-up: Akquisition —

Markbearbeitung & Verkauf

* Besprechen der personlichen Erfahrungen
in der Praxis

« Individuelle Problemanalyse bzw.
Losungsvorschlage

+ Vertiefung der Workshop-Inhalte

Referent: Harald Denifle,

Vertriebsberatung Denifle

WWW.ADVENTUREX.INFO




