
Alumni
Akademie

04. november 2011

Standortagentur Tirol, 
Ing.-Etzel-Straße 17, 6020 Innsbruck

Finanzierung von A - Z

08.30 – 09.00 Uhr
Begrüßung & Systematik und Formen einer Finanzierung
Mag. Christian Mathes, CAST

09.00 – 10.00 Uhr
Unternehmensfinanzierung aus Bankensicht 
Mag. Markus Gramman, Hypo Tirol Bank AG

10.15 – 11.45 Uhr
Förderprogramme für Unternehmensgründungen 
AWS – Austria Wirtschaftsservice GmbH,
Ing. Mag. Karl Schiller
FFG – Forschungsförderungsgesellschaft,
DI Stefan Kreppel MBA
und Amt der Tiroler Landesregierung –
Sachgebiet Wirtschaftsförderung,
Werner Draschl

12.00 – 13.00 Uhr
Eigenkapitalfinanzierung
•	 Erfahrungsbericht eines Start-Up Unternehmens
•	 Die Sicht des Investors

14.00 – 16.00 Uhr
Individuelle Beratungsgespräche 

Achtung!
Voranmeldung erforderlich!

30. September 2011

CAST Gründungszentrum GmbH, 
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 – 12.00 Uhr 
Praxiswissen Steuerrecht
•	 Steuerliche Rechte und Pflichten bei  

Unternehmensgründung
•	 Wahl der Rechtsform und Rechnungswesen
•	 Steuerbegünstigungen - speziell für Neugründer
•	 Basiswissen: Einkommen-, Körperschaft-  

und Umsatzsteuer
•	 Basiswissen: Sozialversicherung
•	 Der Steuerkalender: Laufend einzuhaltende Fristen 

und Steuererklärungen
Referent:	MMag. Christoph Heugenhauser,
		  KPMG Austria GmbH 

13.00 – 17.00 Uhr 
Workshop Büroorganisation/Büroabläufe
„Richtig starten mit den richtigen Werkzeugen“ 
•	 Beleg-Ablagesysteme, laufendes Rechnungs-/

Mahn-/Zahlungswesen 
•	 Erläuterung zu Stundensatz- und Rabatt-kalkulation 
	 (basierend auf einer vollständigen Saldenliste)
•	 Beziehungsaufbau mit Bank/Kunde/Lieferant
•	 Dienstleister und Dienstleistungen – was braucht 

das junge Unternehmen wirklich?
•	 Basiswissen Zeit- und Mitarbeitermanagement

Jeder Teilnehmer erhält
eine CD mit den Basisvorlagen!

Referent:	Mag. Anja Denifle, 
	 Vertriebsberatung Denifle

19. oktober 2011

CAST Gründungszentrum GmbH, 
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 – 16.00 Uhr
Workshop Akquisition – 
Marktbearbeitung & Verkauf –
Produkte
•	Grundlagen der strategischen Gesprächsführung
•	Akquisitionstechnik
	 (direkte und indirekte Methoden)
•	Argumentationstechnik
	 (Einsatz im Gespräch, bzw. in Mails, Angeboten etc.)
• Umgang mit Widerständen und Gegenargumenten
• Nutzenorientierte Präsentation von Produkten
•	Preispräsentation und Verhandlungstechnik

Achtung!
begrenzte Teilnehmerzahl! 

Referent:	Harald Denifle,
	 Vertriebsberatung Denifle

13. Jänner 2012

CAST Gründungszentrum GmbH, 
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

14.00 – 18.00 Uhr
Follow-up: Akquisition –  
Markbearbeitung & Verkauf
•	Besprechen der persönlichen Erfahrungen  

in der Praxis
•	Individuelle Problemanalyse bzw. 

Lösungsvorschläge
• Vertiefung der Workshop-Inhalte
Referent:	 Harald Denifle,
	 Vertriebsberatung Denifle

Eine Initiative
von Wirtschaftslandesrätin

Pat r i z i a
Z o l l e r - F r i s c h a u f

Eine Initiative
von Wirtschaftslandesrätin

Pat r i z i a
Z o l l e r - F r i s c h a u f

14. oktober 2011

CAST Gründungszentrum GmbH, 
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 – 16.00 Uhr
Präsentation des eigenen Unternehmens
bei Banken und Investoren
•	 Die wesentlichen Kennzahlen des Unternehmens
•	 Das Unternehmen aus Sicht einer Bank oder
	 eines Investors
•	 Die Unternehmenspräsentation
•	 Umgang mit Unterlagen & Präsentationswerkzeugen
•	 „Fallen“ die man meiden sollte
•	 Wesentliche Faktoren in der Vorbereitung

Jeder Workshop Teilnehmer erhält  
Unterlagen und Checklisten für den  
eigenen Gebrauch.

Referent: Ing. Bruno Walter, Prátto Consulting GmbH

20. oktober 2011

CAST Gründungszentrum GmbH, 
Mitterweg 24, 6020 Innsbruck

09.00 – 16.00 Uhr
Workshop Akquisition –
Marktbearbeitung & Verkauf –
Dienstleistungen
•	Grundlagen der strategischen Gesprächsführung
•	Akquisitionstechnik
	 (direkte und indirekte Methoden)
•	Argumentationstechnik
	 (Einsatz im Gespräch, bzw. in Mails, Angeboten etc.)
•	Umgang mit Widerständen und Gegenargumenten
•	Nutzenorientierte Präsentation von
	 Dienstleistungen
•	Preispräsentation und Verhandlungstechnik

Achtung!
begrenzte Teilnehmerzahl! 

Referent:	Harald Denifle,
	 Vertriebsberatung Denifle

Liebe adventure X Teilnehmerinnen und Teilnehmer,
der Businessplan ist erst der Anfang. Um angehende JungunternehmerInnen 
auf die Herausforderungen der Selbstständigkeit vorzubereiten, wollen 
wir im Rahmen der adventure X Alumni Akademie einige der wichtigsten 
Themen näher beleuchten: 

Büroorganisaton/Büroabläufe & Praxiswissen Steuerrecht
Die richtigen internen Strukturen zu schaffen, die administrativen Abläufe 
zu planen wird oft vernachlässigt. In diesem Bereich stecken jedoch große 
Chancen und Risiken für den Unternehmer. Dieser Workshop vermittelt die 
wesentlichen Schritte für einen erfolgreichen Start.

Akquisition – Marktbearbeitung & Verkauf
Die Entwicklung oder Schärfung der eigenen Argumentationsstrategie steht 
hier im Vordergrund. Zur optimalen Umsetzung der Ergebnisse bzw. Anpassung 
der Strategie bietet die adventure X Akademie auch einen Follow-up-Termin. 

Unternehmenspräsentation bei Banken und Investoren 
Dieser Workshop beantwortet Fragen wie „Welche Unterlagen will meine Bank 
sehen? - Wie bekomme ich die besten Konditionen? -Welche Bereiche sind 
verhandelbar?“ und stellt die wesentlichen Werkzeuge der Unternehmens-
präsentation sowie die relevanten finanztechnischen Zusammenhänge vor. 

Finanzierung von A-Z
Neben den Grundlagen der Finanzierung und Fördersystematik werden auch 
die Unternehmensfinanzierung aus Bankensicht sowie die Sicht des Investors 
gezeigt. Die  Austria Wirtschaftsservice GmbH (AWS), Forschungsförderungs-
gesellschaft (FFG) und das Land Tirol stellen ihre Förderprogramme vor. Nach 
Voranmeldung ist auch ein persönliches Beratungsgespräch möglich (siehe 
Anmeldung). Ein Start-Up-Unternehmen berichtet von seinen Erfahrungen , 
ein Investor gibt wertvolle Praxis-Tipps. 

Wir freuen uns auf Sie!


