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Technology Award 2009

1) Bewerberinformation
	Einzureichende Unterlagen:
	1)
Potentialpapier = Bewerberinformation + Beschreibung der
          Geschäftsidee und ihres Potentials im Detail
2)
Wissenschaftliche Arbeit bis max. 20 Seiten (Draft oder
         Publikation) nicht älter als 2 Jahre (wenn vorhanden)

	
	


	Angaben zum Bewerber
:

	Name (Ansprechpartner):
	
	     

	Privatanschrift
:

Strasse, Hausnummer
PLZ, Ort
	
	     
     .      
           

	Telefon:
	
	     

	Email:
	
	     @     

	Anschrift:

Institut/Bildungseinrichtung
Arbeitsbereich/Abteilung
Strasse, Hausnummer
PLZ, Ort
	
	     
     
     
           
           

	Angaben zur Einreichung:

	Titel der Geschäftsidee:
	
	     

	Kurzbeschreibung der Geschäftsidee (max. 200 Zeichen):
	
	     

	Stand der Geschäftsidee (Konzeptphase, Laborversuch, Prototyp, Referenzprojekt, Pilotkunde etc.):
	
	     

	Wie sind Sie auf den CAST Technology Award 2009 aufmerksam geworden?
	
	 FORMCHECKBOX 
 Folder
 FORMCHECKBOX 
 Plakat
 FORMCHECKBOX 
 Freunde/Bekannte
 FORMCHECKBOX 
 Website: wenn ja, welche?      
 FORMCHECKBOX 
 Email
 FORMCHECKBOX 
 Sonstiges:      

	Einreichtermin (letzter Abgabe​termin ist der 30.11.2009):
	
	  .     .2009

	Bitte übermitteln Sie Ihre Ein​reichung als MS Word file an:
	
	mailto:office@cast-tyrol.com


2) Geschäftsidee und ihr Potential im Detail
	Team
	
	

	Name(n) der einreichenden Person(en) (max. 5 Nennungen):
	
	     
     
     
     
     

	Herkunftsinstitut(e) der Ergebnisse (max. 3 Nennungen):
	
	     
     
     


	Wissenschaftlicher/ technologischer Hintergrund Ihrer Geschäftsidee: (maximal 2.500 Zeichen)
	

	     


	Geschäftsidee
	

	Kundennutzen: (je Frage maximal 1.000 Zeichen)
	


	Welches Produkt / Dienstleistung möchten Sie anbieten?
	     
	
	

	Wer ist der Kunde bzw. sind die Kundengruppen für ihr Produkt / Dienstleistung?
	     
	
	

	Aus welchem Grund kaufen Kunden Ihr Produkt? Welches grundsätzliche Kundenproblem löst Ihr Produkt?
	     
	
	

	Welche Bedürfnisse haben die Kunden im Umfeld Ihres Produktes / Dienstleistung?
	     
	
	

	Marktpotential: (je Frage maximal 1.000 Zeichen)
	

	Beschreiben Sie den Markt, in dem Ihr Produkt verkauft werden soll.
	     
	
	

	Wie groß ist dieser Markt, lässt er sich in Zahlen aus​drücken? Gibt es unterschiedliche Teilmärkte? Wie sieht Ihre Marktnische aus?
	     
	
	

	Ist der Markt ein wachsender oder schrumpfender Markt? Welche Trends kann man am Markt beobachten?
	     
	
	

	Wettbewerb: (je Frage maximal 1.000 Zeichen)
	

	Welche Anbieter agieren bereits am Markt?


	     
	
	

	Welche Konkurrenzprodukte gibt es am Markt?
	     
	
	

	Was sind die wichtigsten Verkaufsargumente Ihrer Mitbewerber? Welche Kundenprobleme werden von Produkten der Mitbewerber gelöst?
	     
	
	

	Welche Patente / Lizenzen sind im Besitz von Mitbewerbern?

Wie sind die Produkte der Mitbewerber geschützt (z.B. über Patent- und/oder Markenrecht, Marken- und/oder Geschmacksmusterschutz)?
	     
	
	

	Technologische Alleinstellungsmerkmale: (je Frage maximal 1.000 Zeichen)
	

	Welches Problem löst Ihre Technologie? Welchen technischen Vorteil bietet Ihr Produkt gegenüber dem Stand der Technik?  Wie wird das Problem zZ gelöst? Gibt es zZ alternative Ansätze? Als wie relevant beurteilen Sie diese Vorteile?
	     
	
	

	Können Ihre Ergebnisse / Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung geschützt werden (z.B. über Patent- und/oder  Markenrecht, Marken- und/oder Geschmacksmusterschutz, Urheberrecht)?
	     
	
	

	Welchen Informations- oder Zeitvorsprung haben Sie gegenüber potentiellen Nachahmern bzw. dem wissenschaftlichen Wettbewerb?
	     
	
	

	Entwicklungspotential - Chancen und Risiken: (je Frage maximal 1.000 Zeichen)
	

	Wie weit fortgeschritten ist die Entwicklung Ihres Produktes bzw. Ihrer Dienstleistung? Welches sind die wichtigsten Entwicklungsschritte in der Fertigstellung Ihres Produktes / Dienstleistung bis zur Marktreife?
	     
	
	

	Wie hoch ist das Entwick​lungsrisiko für dieses Pro​dukt oder diese Dienst​leistung? Nennen und bewerten Sie die größten Entwicklungsrisiken.
	     
	
	

	Wie viel Zeit (Monate, Jahre) und welche Res​sourcen (Geld, Personal, Geräte etc.) benötigen Sie, um dieses Produkt / diese Dienstleistung vermark​tungsreif zu machen?
	     
	
	


Platz für Ihre Kommentare:

     
	Bitte übermitteln Sie Ihre Ein​reichung als MS Word file an:
	
	mailto:office@cast-tyrol.com


VIEL ERFOLG!

� Falls mehrere Bewerber gemeinsam einreichen, bitte hier den Ansprechpartner nennen und alle aufzählen.


� Muss nicht ausgefüllt werden.
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